
«O n concentre notre énergie 
sur la qualité du service. 
Mais notre vraie plus-value 

est d’offrir des solutions pour une société 
informatisée qui désire évoluer dans son 
secteur. Au-delà du respect d’un cahier des 
charges, ou d’apporter une réponse à un 
besoin donné, nous sommes à même de 
proposer des idées très souvent novatrices.
Nous nous devons d’être très au fait des 
nouvelles technologies. Au sein même de 
notre équipe, nous conservons des collabo-
rateurs qui travaillent au développement de 
nos propres programmes», souligne Jean-
Pierre Garnier.
Les bureaux, dans un espace ouvert, où les 
personnes travaillent face à face, favorisent 
les échanges et la créativité.

Myaccessweb : Une solution idéale

Après environ 2 ans de développement, 
sous la responsabilité de trois personnes, 
GSinformatique a tout dernièrement com-
mencé la commercialisation de son logiciel 
Myaccessweb. Il permet aux responsables 
de centre de gérer leur activité, n’importe 
où à travers le monde, simplement depuis 
leur PC, leur Mac, leur iPhone, leur iPad…, 
et en leur apportant: 
•	 un mode de contrôle d’accès des lieux 

(avec un accès complet uniquement aux 
clients du centre et la visualisation des 
clients en provenance d’autres centres);

•	 une vue sur la planification des réserva-
tions avec gestion des plannings;

•	 une gestion des contrats clients;
•	 un contrôle de paiement et un moyen 

d’encaissement (les systèmes de paie-
ments BVR et LSV sont intégrés); un 
envoi de SMS ou mail pour les rappels 
clients (sur cotisations par exemple);

•	 un module de caisse avec vente aux 
clients de passage, mise en compte, 
journal de caisse;

•	 une gestion de la présence du person-
nel;

•	 ainsi que des données statistiques 
détaillées par centres ou encore centrali-
sées.

«Il s’agit d’un outil très différent de ceux qui 
existent aujourd’hui car entièrement orienté 

autour du WEB», précise Serge Liardon, 
directeur commercial de GSinformatique. 
L’utilisateur dispose d’une petite boîte fer-
mée, la «Box Myaccessweb», connectée 
au scanner laser 3D (il va lire les cartes de 
membres), raccordée bien entendu à un 
moniteur, et reliée à son routeur Internet. 
«Il n’y a pas d’installation, pas de PC. La 
«Box Myaccessweb», branchée sur Internet 
communique avec notre système central 
d’où tout est géré en toute transparence», 
poursuit Serge Liardon. Ainsi, pas de sau-
vegarde à faire soi-même, pas de risque de 
virus, et un service d’aide en ligne toujours 
disponible. L’utilisation et le principe ont été 
voulus simples «pour que l’utilisateur n’ait 
pas à se préoccuper d’informatique».
Ce logiciel, s’il est pour l’instant utilisé dans 
les centres de fitness, peut l’être dans tout 
autre secteur auquel l’accès est réservé 
(zones sportives, salles de danse, piscines, 
golfs, salles de conférences….). Est-ce à 
dire le vaste marché qui peut s’ouvrir à ses 
concepteurs, lesquels le proposeront dans 
un deuxième temps, aux tennis.

Adaptabilité face aux besoins

Le savoir-faire de la société GSinformatique 
peut servir tous les domaines d’activités, y 
compris l’immobilier. «En partenariat avec 
le groupe Avia, on a développé un concept 
novateur : une gestion informatique des 
citernes de fuel pour les habitations. Un 
système permettant de consulter à distance 
la jauge des citernes pour organiser les tour-

nées de livraison, en fonction également 
des prix du marché…», explique Jean-Pierre 
Garnier. 
Au chapitre des outils conçus et développés 
par GSinformatique, nous pouvons aussi 
citer le programme de gestion commerciale 
«Azur», destiné aux PME-PMI, artisans et 
professions libérales, très utilisé.
GSinformatique a plusieurs grands pôles 
d’activité – outre le développement de ses 
propres programmes en interne : 
• Consulting. Elle intervient essentielle-
ment au sein des entreprises. Réponse à un 
besoin, résolution de problèmes, mise en 
place et développement de programmes 
informatiques adaptés à l’activité des entre-
prises, aide au choix d’outils, stratégie et 
conseil, audit, optimisation des processus...
Les particuliers, pas nécessairement des 
professionnels de l’informatique, mais au 
niveau avancé, comptent également parmi 
ses clients.
• Importation et Distribution des 
produits PC Soft – Formations. 
GSinformatique, qui est le distributeur pour 
la Suisse des produits Windev, Webdev et 
Windev Mobile, forme les informaticiens 
à leur utilisation. Elle peut proposer aux 
utilisateurs une journée de consulting sur 
mesure, dirigée avec un focus sur leurs 
besoins. Au-delà, elle offre également des 
formations certifiées EduQua. Des cours de 
base sur la programmation, par exemple.
• Hébergement. En partenariat avec 
un des plus gros Datacenter européen, 
GSInformatique propose à ses clients l’hé-
bergement de ses serveurs et sites Internet 
et en assure la gestion.
La société réalise toutes sortes de sites 
Internet, gère les contenus Web…
Les diverses activités de GSinformatique 
convergent vers un seul but : augmenter la 
performance des entreprises «en participant 
à l’amélioration de leurs processus fonction-
nels et à l’optimisation de leurs systèmes 
d’information». n
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• GSinformatique SA

Toujours une idée d’avance
Jean-Pierre Garnier est le fondateur de GSinformatique, société de prestations de services en informatique. Une 
PME réputée et composée d’un team software jeune, toujours très créatif, et qui vient de concevoir le programme 
Myaccessweb:  un système de gestion d’accès informatisé selon le modèle SAAS (Logiciel en tant que service) 
principalement conçu pour les salles de sports, les courts de tennis, les fitness, la prise et le suivi des cours….
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Jean-Pierre Garnier, fondateur de GSinformatique.
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